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È un cammino che dobbiamo percorrere ogni giorno, per cui l’atteggiamento mentale 

soddisfatti e maggiori saranno le persone che parleranno bene di noi e della società che 
rappresentiamo contribuendo a consolidare il nostro nome sul territorio!

in una società immobiliare operante sul territorio di Milano dove svolgevo le mansioni di acquisitore. Nel 1988 ho 

Cosa ti ha convinto maggiormente ad unirti al gruppo RE/MAX?

entusiasmo di Dario Castiglia, fondatore e Presidente di RE/MAX Italia e dei suoi collaboratori che mi hanno 

pensato che per fronteggiare un cambiamento positivo si debba essere tra i primi a condividere il progetto, con 

Quali sono a tuo avviso i vantaggi che RE/MAX offre al professionista immobiliare rispetto ad altri gruppi 
immobiliari? 

limiti nell’operare. Questi sono solo alcuni dei molteplici vantaggi offerti dal gruppo RE/MAX ai propri professionisti 
immobiliari ed ai clienti.

Pensando all’andamento del mercato odierno, quale ritieni sia l’atteggiamento o la strategia da adottare 
per essere produttivi?

ovviamente in una fase di rallentamento bisogna essere più presenti, lavorare di più e cercare di essere sempre 

le vendite. Bisogna motivare e documentare al venditore le reali offerte presenti sul territorio e consigliarlo a non 

personale da te adottate per renderti visibile nella zona?

Ho la fortuna di vivere in una grande città come Milano dove la realtà REMAX è molto ben supportata da tanti 
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